МАКЕТ БИЗНЕС-ПЛАНА,


 представляемого претендентом в составе заявки


Бизнес-план представляет собой неотъемлемую часть заявки претендента на участие в отборе инвестиционных проектов.


Бизнес-план разрабатывается на период, превышающий срок окупаемости проекта на один год. В макете бизнес-плана приведены таблицы, соответствующие эффективным коммерческим проектам со сроком окупаемости не более пяти лет.


Расчеты бизнес-плана ведутся в постоянных среднегодовых ценах года на дату составления бизнес-плана.
























































									


“Утверждаю”


Должность


                                                                                    _______________________Ф. И.О.


                                                            “_______”______________ 20___  г.


                                                                        ( печать)





БИЗНЕС-ПЛАН


(краткое название проекта)





Название и адрес предприятия


Имена, адреса и телефоны основных учредителей с указанием доли в уставном капитале


Фамилия, имя, отчество руководителя организации-претендента 


Суть проекта (3-5 строк)


Финансирование проекта (в процентах): 


собственные средства


заемные средства (отдельно - отечественные и иностранные) 


средства государственной поддержки


иные средства. 


Стоимость проекта 


Срок окупаемости проекта


Кем и когда разработана и утверждена проектно-сметная документация (если проект предполагает  новое строительство).


Наличие заключений государственной вневедомственной (независимой), а также экологической экспертизы (наименование организации и даты утверждения) 


Заявление о коммерческой тайне


2. Вводная часть или резюме проекта (3-4 стр.)


Это характеристика проекта, раскрывающая цели проекта и доказательства его выгодности. Показать, в чем сущность проекта, назвать преимущества продукции (услуг) в сравнении с лучшими отечественными и зарубежными аналогами, указать объем ожидаемого спроса на продукцию, потребность в инвестициях (таблица №1) и срок возврата заемных средств.


Если реализация проекта позволит решить социальные вопросы (создание новых рабочих мест, прокладка дорог и коммуникаций общего пользования, расширение жилого фонда, использование труда инвалидов и т.п.), то указать их.











Анализ положения дел в отрасли


(назначением раздела является указание на характер 


отрасли - развивающаяся, стабильная, стагнирующая, 3-4 стр.)





Общая характеристика потребности и объем производства продукции в регионе или России. Значимость данного производства для экономического и социального развития страны или региона. 


2. Ожидаемая доля организации в производстве продукции в регионе или в России.


Потенциальные конкуренты (указать наименования и адреса основных производителей аналогичной продукции, их сильные и слабые стороны).


Какие и где появились аналоги продукта за последние 3 года.





4. Производственный план


(назначение раздела - аргументировать выбор производственного процесса и охарактеризовать технико-экономические показатели согласно проектно-сметной документации, утвержденной претендентом, до 5 стр.)





1. Программа производства (таблица №2). Принятая технология производства.


2. Требования к организации производства.


3. Состав основного оборудования, его поставщики и условия поставок (аренда, покупка). лизинг оборудования.


4. Поставщики сырья и материалов (название, условия поставок) и ориентировочные цены.


Альтернативные источники снабжения сырьем и материалами.


Расчет затрат по статье “сырье и материалы”, где указать нормы расхода, цены, количество и сумма в рублях и (или) в твердой валюте (таблица № 3).


Расчет затрат по статье «топливо и электроэнергия на технологические нужды» - по схеме таблицы № 4.


8. Численность работающих и затраты на оплату труда (таблица №5).


9. Форма амортизации (простая, ускоренная). Норма амортизационных отчислений. Основание для применения нормы ускоренной амортизации (таблица №6).


10. Годовые затраты на выпуск продукции. Переменные и постоянные затраты. Себестоимость единицы продукции (таблица № 7).


Обеспечение экологической и технической безопасности.





                      5. План маркетинга


(в разделе должно быть показано ,что реализация товара не вызовет серьезных проблем, и определен объем затрат на сбыт продукции, до 5 стр.)


1. Подтверждение спроса продукции на внутреннем или внешнем рынке.


Патентная ситуация. Защита товара в стране лицензиата на внутреннем и экспортном   рынках.   Возможность   для   конкурентов   производить соответствующую продукцию без нарушения патентных прав претендента.


Конечные потребители. Является ли организация монополистом в выпуске данной продукции. Характер спроса (равномерный или сезонный). Характеристики конкурентов. Особенности сегмента рынка, на которые ориентируется проект, важнейшие тенденции и ожидаемые изменения. Какие свойства  продукции  или  дополнительные  услуги  делают  проект предпочтительным по отношению к конкурентам.


2. Организация сбыта. Дать описание системы сбыта с указанием фирм, привлекаемых к реализации продукта.


3. Обоснование объема инвестиций, связанных с реализацией продукции (таблица 1). Торгово-сбытовые издержки (таблица №7).


4. Каких возможных действий конкурентов следует опасаться и каковы основные элементы стратегии противодействия.


 5. Обоснование цены на продукцию (таблица №2).


Оптовая цена товара определяется исходя из сложившейся конъюнктуры на внутреннем и внешнем рынках, а также уровня рентабельности, достаточного для поддержания стабильного финансового состояния и платежеспособности организации.


6. Расходы и доходы в случае проведения послепродажного обслуживания.


7. Программа по организации рекламы. Примерный объем затрат (отразить в таблице №6).


8. Программа реализации продукции (таблица №2). Выручка от продажи в целом и по отдельным товарам рассчитывается в соответствии с данными об объеме производства по кварталам за период внедрения проекта. Уровень и сроки освоения проектной мощности. Цены, договоры или протоколы о намерениях реализации товара по предлагаемым ценам.





6. Организационный план (2-3 стр.)





1. Сведения о претенденте. Статус, уставный капитал, состав организации, финансовое положение.


Расчеты коэффициентов оценки структуры баланса претендента: текущей ликвидности, обеспеченности собственными средствами и их отношения к величине заемных средств в составе средств финансирования проекта, восстановления (утраты) платежеспособности. 


2. Форма собственности претендента. Состав основных акционеров (учредителей) и принадлежащие им доли (более 5% от уставного капитала – по акционерным обществам).


3. По открытым акционерным обществам указывается объем выпущенных акций и объем их эмиссии.


4. Обладатель права подписи финансовых документов.


         5. Поддержка проекта местной администрацией.








7. Финансовый план


(данный раздел является ключевым, характеризует формирование и распределение прибыли по системе налогообложения Российской Федерации - до 5 стр.)





1. Объем финансирования инвестиционного проекта по источникам.


Согласие коммерческих банков или других заимодателей, включая иностранных, на предоставление средств должно быть документально подтверждено соответствующими документами с обязательным указанием условий предоставления кредитов: наличие  гарантии (залога), процентная   ставка,   сроки   предоставления   и   погашения  кредита, дополнительные требования.


Ходатайство о предоставлении средств из Бюджета развития Смоленской области на возвратной и платной основе должно быть подкреплено ликвидным залогом и обязательством целевого использования испрашиваемых  средств.


Движение денежных средств по кредитам, лизингу, расчеты процентов за пользование кредитными ресурсами, возмещение части затрат по уплате процентов по коммерческим кредитам или лизинговым платежам (субсидии)за счет средств областного бюджета представляется в таблице №9.


2. Финансовые   результаты   реализации   (план   по   прибыли) инвестиционного проекта показывают распределение по кварталам выручки, полученной от продажи продукции, работ, услуг и объем чистой прибыли (таблица№ 8).


 3. План денежных поступлений и выплат (Кэш-фло) - таблица № 10.


 


ОЦЕНКА ПРОЕКТА


Оценка инвестиционного проекта является заключительной частью проекта. Показатели экономической эффективности проекта следует рассчитывать в соответствии с Методическими рекомендациями по оценке эффективности инвестиционных проектов (вторая редакция), утвержденными Государственным комитетом Российской Федерации по строительной, архитектурной и жилищной политике, Министерством экономики РФ, Министерством финансов РФ от 21.06. 1999г. №ВК 477.


Основными показателями эффективности проекта является срок окупаемости проекта, чистый дисконтированный доход, внутренняя норма доходности и индекс доходности инвестиций (таблица № 12). 


Срок окупаемости – это период, когда разность между накопленной  суммой чистой прибыли с амортизационными начислениями  и объемом инвестиционных затрат приобретает положительное значение.





Период окупаемости  


(tокуп.)  =    Стоимость инвестиционного проекта


                      Сумма результатов от реализации проекта


	Период окупаемости  рассчитывается в двух вариантах: без дисконтирования и с учетом дисконтирования.





Чистый дисконтированный доход (поток)  как экономический эффект от реализации проекта  (ЧДД) определяется как сальдо поступлений и выплат, связанных с реализацией проекта (таблица №9)


              Т                                     1


ЧДД = ( (Rt  - Зt)  х   -------------   - К,  


            t=0                                          t 


                                                ( 1+ Е )





ЧДД  -  чистый дисконтированный доход,


t        -   номер шага расчета,


T   -  суммарная продолжительность жизненного цикла проекта включая строительство объекта и эксплуатацию основного технологического оборудования,


Rt     -  результаты достигнутые на t-ом шаге расчета,


Зt     -   затраты, осуществляемые на  t-ом шаге расчета,


Е     -    коэффициент дисконтирования. 


                                                      





Наибольшая величина  внутренней нормы окупаемости проекта  (внутренней нормы доходности) рассчитывается по формуле, которая представляет собой ту норму дисконта (ВНД), при которой величина приведенных эффектов равна приведенным капиталовложениям.


 Евн или ВНД (внутренняя норма доходности) является решением уравнения:


T     Rt - Зt          T      Кt


(   ------------   = (    ------


t=0  (1+ Eвн)t     t=0   (1+Евн)t


    


Индекс доходности инвестиций (ИД) – отношение  суммы дисконтированных элементов денежного потока от операционной деятельности к абсолютной величине суммы элементов денежного потока от инвестиционной деятельности. Он равен увеличенному на единицу отношению чистого дохода к накопленному объему инвестиций.





Бюджетный эффект  от реализации инвестиционного проекта определяется как разница между поступлениями  в бюджет и внебюджетные фонды налоговых и иных платежей и выплатами из бюджета и внебюджетных фондов (таблица №11).

















